PROCEDIMIENTO DE VENTA SBLC (STANDBY LETTER OF CREDIT)

Con el objetivo de garantizar un proceso claro, estructurado y seguro en la adquisicion de una SBLC (Standby
Letter of Credit) con un valor comprendido entre 50 y 500 millones de délares estadounidenses, detallamos
a continuacion las fases y requisitos necesarios:

1. El comprador debe enviar una Carta de Intencion (LOI) firmada, manifestando su compromiso de
adquisicion de la SBLC, indicando el importe exacto requerido.

2. Una vez recibida la LOI, remitiremos al cliente un documento formal con la descripcion del
procedimiento detallado, asi como las condiciones econdmicas aplicables. El precio de adquisicion de
la SBLC estara comprendido entre un 42% y un 46% del valor facial, aunque el cliente GUnicamente
deberd disponer del 20% del importe total.

3. Dicho documento incluird cada paso a seguir durante la operacion. Es importante resaltar que el
cliente no debera adelantar fondos en ningin momento; Unicamente se requerird demostrar que
dispone de los mismos en una cuenta de primer orden.

4. Para ello, el cliente debera aportar uno de los siguientes documentos oficiales: un Bank Statement
reciente o un RWA (Ready, Willing and Able) emitido y firmado por al menos dos oficiales bancarios.
En dicho documento debe constar que la cuenta dispone del 20% del valor de la SBLC. Los fondos no
se moveran de dicha cuenta hasta que la SBLC haya sido recibida por el cliente en sus activos bancarios.
Esta disposicidn es Unicamente una garantia de que los recursos estan disponibles.

5. La SBLC serd emitida a nombre del cliente, con una vigencia de un afo y un dia, quedando registrada
de manera conjunta y mancomunada a nombre de la empresa del cliente y de la nuestra, garantizando
transparencia y compromiso bilateral.

6. La operacién contempla una comision del 2%, la cual se encuentra dentro de los estandares
internacionales en este tipo de transacciones financieras.

El riesgo para el cliente es nulo, ya que los fondos permanecen en su cuenta hasta la efectiva
recepcion de la SBLC. Ademas, existe la posibilidad de estructurar la operacién bajo la modalidad auto-
revolving, lo que permite renovar automaticamente la SBLC una vez concluido el periodo inicial de un
afo y un dia.

Nuestro equipo estd a su disposicidn para resolver cualquier consulta adicional, proporcionar aclaraciones
y acompaiiar al cliente en cada etapa del proceso, asegurando un marco de actuacion seguro, profesional
y conforme a la normativa bancaria internacional.
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SBLC (STANDBY LETTER OF CREDIT) SALES PROCEDURE

In order to ensure a clear, structured, and secure process for acquiring a Standby Letter of Credit (SBLC)
with a face value ranging between USD 50 million and USD 500 million, we outline below the required steps
and conditions:

1. The buyer must submit a signed Letter of Intent (LOI), confirming the commitment to acquire the SBLC
and specifying the exact amount required.

2. Upon receipt of the LOI, we will provide the client with a formal document detailing the step-by-step
procedure as well as the financial conditions. The acquisition price of the SBLC will range between 42%
and 46% of the face value, although the client will only need to allocate 20% of the total amount.

3. This document will explain each phase of the operation. It is important to emphasize that the client is
not required to advance any funds; instead, it is only necessary to demonstrate that sufficient
resources are available in a top-tier bank account.

4. To that end, the client must provide one of the following: a recent Bank Statement or an official RWA
(Ready, Willing and Able), duly signed by at least two bank officers. This document must certify that
the account holds at least 20% of the SBLC value. The funds will not move from the account until the
SBLC has been delivered and registered in the client’s bank assets. This arrangement serves exclusively
as proof of available resources.

5. ' The SBLC will be issued in the name of the client, witha validity of one year and one day, and will be
jointly and mutually registered under the cllent s company and ours, ensuring transparency and
bilateral commitment.

6. The transaction includes a 2% commlssmn WhICh is in'line with'international standards for this type
of financial operation. :

7.. Therisk for the client is null, as the funds remain in their account until the SBLC is effectively received.
Furthermore, the operation can be structured under an auto-revolvmg modality, allowing the SBLC to
be automatically renewed once the initial one-year-and-one-day period has elapsed.

Our team remains fully available to answer any additional questions, provide clarifications, and support the
client throughout each stage of the process, ensuring a safe, professional,~and compliant transaction in
accordance with international banking standards.
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